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LinkedIn®

Schritt für Schritt Anleitung 

zur Erstellung Ihres LinkedIn® 

Basis Profils
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55%

Ihr Profil-Bild ist die erste Begegnung

mit Ihrem Profilbesucher und Ihnen.

Profil Bild

Ihr Profil-Slogan ist Ihre Positionierung

und gibt Ihren Expertenstatus und 

Ihre Zielgruppe an.

Profil Slogan

Ihr Header Bild ist Ihre Werbefläche

Header Bild

Ihre Einleitung schafft eine Bindung

zu Ihrem Profilbesucher.

Beantworten Sie 3 Fragen in dieser

Reihenfolge: Warum?, Was?, Wie?

Einleitung

Optimieren Sie ihr LinkedIn®

Basis Profil
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PROFIL

EINLEITUNG

Schaffen Sie eine Bindung zu Ihrem

Profilbesucher

01 WARUM?

1

02 WAS?

03 WIE?
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PROFIL

EINLEITUNG

Schaffen Sie eine Bindung zu Ihrem

Profilbesucher

01 WARUM?

1

Sie beginnen mit Ihrem “Warum” 

hinter Ihrer Arbeit / Ihrem

Unternehmen und schaffen damit

einen persönlichen Bezug zum Profil

Besucher. 
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PROFIL

EINLEITUNG

Schaffen Sie eine Bindung zu Ihrem

Profilbesucher

02 WAS?

1

Mit dem “Was” geben Sie an, was Ihre

Dienstleistung ist oder in welchem

Bereich Sie Experte sind.
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PROFIL

EINLEITUNG

Schaffen Sie eine Bindung zu Ihrem

Profilbesucher

03 WIE?

1

Bei dem “Wie” gehen Sie konkret auf 

Ihr Produkt oder Ihre Dienstleistung

ein.

Sie schildern, wie genau Sie Ihrer

Zielgruppe helfen und welche

Methode/Vorgehensweise Sie dafür

nutzen. Gerne können Sie auch einen

Namen Ihres Prozesses nennen.

Zum Schluß fügen Sie eine

Handlungsaufforderung (Call to Action) 

dazu, um eine Möglichkeit für eine

Interaktion oder Kommunikation mit

Ihnen zu ermöglichen.
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PROFIL

EINLEITUNG

Schaffen Sie eine Bindung zu Ihrem

Profilbesucher

04 AN MEINEM BEISPIEL

1
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PROFIL

SLOGAN

Zeigen Sie Ihre Positionierung und geben Sie 

Ihren Expertenstatus und Ihre Zielgruppe an

01 In welchem Bereich sind Sie Experte/tätig?

2

02 Was genau bieten Sie an?

03 Wer ist Ihre Zielgruppe?
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PROFIL

SLOGAN

Zeigen Sie Ihre Positionierung und geben Sie 

Ihren Expertenstatus und Ihre Zielgruppe an

04 Ihr Profil Slogan ist mit Ihrem Profil Bild 

und Ihrem Header Bild das Erste, was 

jemand von Ihnen wahrnimmt, wenn er

das erste Mal mit Ihrem Profil in 

Berührung kommt.

Ihr Profil Slogan ist nicht nur wichtig, um 

in einem Satz zu sagen in welchem

Bereich bzw. in welcher Tätigkeit Sie 

Experte sind, sondern besonders um in 

der Personen-Suche auf sich aufmerksam

zu machen und sich zu positionieren.2
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PROFIL

BILD

Der erste Eindruck zählt, daher beachten

Sie 3 Punkte für Ihr

01 Professionelles Farbfoto!

3

02 In die Kamera lächeln!

03 Outfit gemäß Ihrer Zielgruppe!
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PROFIL

BILD

Der erste Eindruck zählt, daher beachten

Sie 3 Punkte für Ihr

04 Die Qualität Ihres Bildes dient als

Indikator für die Qualität Ihrer

Dienstleistung und Ihres Unternehmens.

Investieren Sie in ein professionelles und 

hochauflösendes Foto mit neutralem

Hintergrund.

3
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HEADER

BILD

Nutzen Sie Ihre Werbefläche sinnvoll

01 Ihr Logo oder Ihre Kundenreferenzen

4

02 Bild von Ihnen in Aktion

03 Ihre Dienstleistung in Textform
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FAZIT

Welches Ziel hat Ihre Profiloptimierung?

Wenn Ihr Profilbesucher Sie beim ersten

Eindruck sympathisch findet und weiß

was Sie anbieten, schaffen Sie einen

Rahmen für einen ersten Kontakt und 

eine später mögliche Zusammenarbeit.

5
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Das sind die Basics und…

#kostenloses Erstgespräch über Ihr LinkedIn ® Profil + Strategie

oder besuchen Sie meine Webseite unter

https://carsten-dohmann.de/#Kontakt

Hier klicken

https://carsten-dohmann.de/#Kontakt
https://carsten-dohmann.de/#Kontakt
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Danke
für Ihre Aufmerksamkeit.

Ich freue mich auf 
unser Gespräch!

JETZT 
klicken

https://carsten-dohmann.de/#Kontakt

